1. Rolnictwo Polskie na tle rolnictwa światowego
Produkcja roślinna:

Pszenica
Najwięcej:
1. Chiny 17%
2. Indie 13,10%
3. USA  8,10%
Najmniej:
1. Włochy 1,00%
2. Argentyna 1,30%
Polska – 1,30%!

Żyto- zboże naszego klimatu i kontynentu:
1. Niemcy 28,10%
2. Rosja 20,10%
2. Polska 20,10%

Jęczmień:
Najwięcej:
1. Rosja 10,70%
2. Niemcy i Francja 7,20%

Najmniej:
1. Chiny 1,20%
2. Polska – 2,0%
3. USA 3,30

Owies:
Najwięcej
1.Rosja  20,7%
2.Kanada 16,30%
Najmniej:
1.Francja 1,80%
2. Hiszpania i W. Brytania 4,0%
Polska 5,0%

Kukurydza:
Najwięcej
1.USA 34,70%
2.Chiny 21,50%
Najmniej:
1.Polska 0,40%
2. Francja 1,50%

Ziemniaki:
Najwięcej:
1.Chiny 25,50%
2. Indie 12,0%
3. Rosja 8,0%
Najmniej:
1. W. Brytania 1,50%
2. Białoruś 1,60%
Polska 1,90%

Buraki cukrowe
Najwięcej:
1.Rosja 16.0%
2. Francja 13,6%
Najmniej:
1.Włochy 0,90%
2. Hiszpania 1,00%
Polska 4,60%



Produkcja zwierzęca:


Bydło
Najwięcej:
Brazylia 14,4%
Indie 12,90%
Najmniej:
W. Brytania 0,70%
Francja 1,30%
Polska 0,40%

Trzoda chlewna
Najwięcej:
Chiny 48,70%
USA 6,6-%
Najmniej:
W. Brytania 0,50%
Indie 1,00%
Polska 1,10%

Mleko krowie
Najwięcej:
USA 14,40%
Indie 9,50%
Najmniej:
Szwecja 0,50%
Dania i Sudan 0,80%
Polska 2,00%


2. Produkcja rolnicza na świecie
Jak wyżej plus:

Ryż:
Chiny 27,50%
Indie 21,50%

Herbata:
Chiny 36%
Indie 22,50%


Kawa:
Brazylia 32,20%
Wietnam 16,40%


Bawełna
Chiny 25,70%
Indie 24,70%

Tytoń
Chiny 4,30%


Głównym producentem warzyw na świecie z danych podanych na wykładach są Chiny, mają znaczą przewagę na innymi krajami w produkcji – pomidorów (26,2%), cebuli – 34%,  marchwi – 15,6%, sałaty – 49,2%, grzybów – 42,43%, ogórków – 64,16%, jabłek – 45,70%, brzoskwiń i   nektaryn – 55,1%, śliwek – 43,3% oraz moreli – 47,9%. Jedynie w produkcji wiśnie i czereśni na pierwszym miejscu znajduje się USA – 23,8%, przy czym Polska zajmuje 2 miejsce – 16,8%.


3. Funkcja nadwyżki podaży i popytu
Nadwyżka podaży:
                                                 
Nadwyżka podaży (z drugiej strony patrząc jest to niedobór popytu), oznacza, że przy danej cenie dobra, mało kto chce, lub może je kupić, lecz jest to sytuacja korzystna dla producentów ze względu na możliwy do osiągnięcia zysk. Nadmierna produkcja prowadzi jednakowoż do zalegania towarów w magazynach, co skłania producentów do wyprzedawania towarów, nawet, jeśli miałoby to obniżyć cenę towaru. Niższa cena zachęca kupującego do zakupu, lecz jednocześnie zniechęca producenta (sprzedającego) do dalszej, tak wysokiej produkcji tego dobra, - czyli w drodze do osiągnięcia punktu równowagi wzrasta wielkość popytu (ilość żądana) przy jednoczesnym zmniejszeniu wielkości podaży (ilości dostarczonej).
Odwrotna sytuacja, czyli niedobór podaży (nadwyżka popytu), oznacza, że przy danej cenie dobra wielu konsumentów chce nabyć dane dobro, jednak cena ta jest mało korzystana dla producenta. Jeżeli ten stan się utrzymuje, to producenci podwyższą cenę tego dobra, aby sprawić, żeby jego produkcja okazała się opłacalna. Obędzie się to kosztem zapotrzebowania: przy wyższej cenie mniej osób będzie chciało nabyć to dobro. 
Czyli przy niedoborze podaży w drodze do osiągnięcia punktu równowagi maleje wielkość popytu (ilość żądana) i rośnie wielkość podaży (ilość dostarczona).
Zachwianie równowagi rynkowej może również nastąpić także poprzez interwencję państwa, wprowadzającego cenę minimalną, lub maksymalną na jakieś dobro - rezultatem jest administracyjny niedobór (np. podaży przy cenie maksymalnej), lub nadwyżka.
4. 
Instrumenty ochrony stosowane przez importerów produktów rolnych 
5. Ekonomiczne efekty działania taryf celnych i kwot importowych.  Rodzaje ceł i stawek celnych.

Rodzaje ceł:
podział według kierunku ruchu towarów:
· Cło importowe – jego zadaniem jest ochrona produkcji krajowej oraz zwiększenie dochodów państwa.
· Cło eksportowe – jest nakładane głównie na surowce, w celu zachęcania do ich przetwarzania w kraju. Powoduje ono wzrost cen produktów krajowych za granicą. Mogą powodować pogorszenie bilansu handlowego poprzez zmniejszenie eksportu. Stosuje się je jedynie w krajach rozwijających się o monokulturowym charakterze gospodarki, może wówczas zastępować podatki, których pobieranie wymagałoby tworzenia kosztownego systemu podatkowego.
· Cło tranzytowe – była to opłata nakładana na obcych kupców przejeżdżających przez dany kraj. Jest ono stosowane bardzo rzadko, ponieważ brak ceł przewozowych może stać się czynnikiem skłaniającym do wyboru tranzytu przez dany kraj, co może przynieść duże wpływy z udostępnienia sieci transportowej oraz środków transportu. W wielu krajach, w tym także w Polsce, dochody te stanowiły znaczną część wpływów budżetowych.
Podział według sposobu określania wysokości ceł:
· Cło ad valorem – określone w procentach w stosunku do wartości towaru.
· Cło specyficzne – stawka celna podawana jest w odniesieniu do ilości towaru (np. 2 zł od tony węgla).
· Cło kombinowane (mieszane) – ustalone w zależności od wartości i ilości towarów.
6. 
Subsydia eksportowe – korzyści i istota subsydiowania eksportu rolnego.

7. Instrumenty stosowane przez eksporterów produktów rolniczych. i 8. Ogólny przegląd instrumentów stosowanych przez importerów  i eksporterów wg klasyfikacji GATT.




9. Światowa organizacja handlu. Cele, zadania i zasady funkcjonowania.
Siedziba w Genewie. 
Cele:
-organizowanie negocjacji dotyczących międzynarodowych kontaktów handlowych państw uczestniczących w porozumieniu oraz innych zagadnień regulowanych GATT i WTO m.in. (postępowanie antydumpingowe);
-umożliwianie zawierania porozumień w sprawie liberalizacji handlu;
-tworzenie podstaw do wprowadzanie w życie przyjętych ustaleń;
-tworzenie podstaw do ujednolicenia zasad wymiany handlowej między członkami WTO;
-administrowanie Uzgodnieniem w Sprawie Reguł i Procedur dotyczących Rozstrzygania Sporów;
-nadzór nad przestrzeganiem wcześniej przyjętych porozumień oraz porozumień przyjętych w trakcie Rundy Urugwajskiej;
-nadzorowanie Mechanizmu Przeglądu Polityki Handlowej;
-podejmowanie wspólnych działań na rzecz liberalizacji handlu z Międzynarodowym Funduszem Walutowym, Międzynarodowym Bankiem Odbudowy i Rozwoju (zw. Bankiem Światowym) oraz pozostałymi organizacjami z Grupy Banku Światowego.
Zadania:
-tworzenia warunków do wymiany handlowej produktów informatycznych;
-powiązań wymiany handlowej z problematyką ochrony zdrowia i środowiska;
-uwzględniania w handlu uregulowań dotyczących warunków pracy;
-zasad udzielania subsydiów i nakładania ceł;
-ułatwiania podejmowania działań inwestycyjnych;
-eliminowania zjawiska korupcji w handlu;
-ustalanie obowiązujących standardów konkurencji w wymianie handlowej i nadzór nad ich przestrzeganiem.
Zasady:
-zasada niedyskryminacji 
-kraje mają działać na rzecz obniżania barier handlowych 
-wszystkie kraje powinny korzystać z, tzw. klauzuli największego uprzywilejowania 
-w wypadku podniesienia przez jakiś kraj ceł powyżej uzgodnionego poziomu, kraj ten musi zapewnić rekompensatę za doznane szkody ekonomiczne swym partnerom handlowym. 
10. Ustalenia Rundy Urugwajskiej GATT dotyczące rolnictwa – Porozumienie o rolnictwie. 
-nowe zasady obrotu artykułami rolnymi - rosnąca rola ceł w regulacjach tego rynku (zastępowanie środków pozataryfowych cłami);
-wprowadzenie zakazu używania tzw. narzędzi szarej strefy do regulowania handlu (m. in. dobrowolnych ograniczeń eksportu, porozumień cenowych) ;
-wprowadzanie ograniczeń w korzystaniu z subsydiów producentów artykułów rolnych i większości wyrobów przemysłowych;
-obowiązkową likwidację narzędzi ograniczających swobodną wymianę handlową, stojących w sprzeczności z ideą GATT, a które z formalnego punktu widzenia nie były zabronione.
11.Ustalenia WTO w sprawie rolnictwa po Rundzie Urugwajskiej
· wszystkie cła zostały związane podczas RU, poziom ceł jest wszystkim znany i nie może być zmieniony 
· Subsydia dzielimy na 3 rodzaje : GREEN BOX – nie wpływają na handel zagraniczny, jest to wsparcie na infrastrukturę, badania, bezpieczeństwo żywnościowe, programy środowiskowe i regionalne; BLUE BOX – minimalny wpływ na handel, wsparcie dla producentów limitujących produkcję (dotacje związane z areałem lub plonem bazowym z tytułu wyłączenia gruntów z uprayw) oraz inne które wspierają eksport danego kraju; AMBER BOX- wsparcie wewnętrznej polityki interwencyjnej, które zniekształca ceny rynkowe ( wsparcie przez ceny czyli wsparcie bezpośrednie ) i te subsydia ulegają redukcji. 
· Kwoty minimalnego dostępu do rynku – kraje uczestniczące w rokowaniach musiały określić kontyngenty bieżącego i minimalnego dostępu do rynku na wszystkie towary objęte taryfikacją. Utworzono je dla towarów, które poprzednio były objęte szczególni wysokimi ograniczeniami pozataryfowymi, w celu złagodzenia ujemnych skutków dla handlu wynikających z taryfikacji. Import w ramach tych kontyngentów jest obciążony znacznie niższym cłem niż stawki celne wynikające z taryfikacji.
· Redukcja wielkości subsydiów eksportowych. Porozumienie w sprawie rolnictwa przewiduje redukcję subsydiów eksportowych istniejących w okresie podstawowym, czyli w latach 1986 – 1990. Dodatkowo kraje zadeklarowały się nie wprowadzać subsydiów eksportowych na towary, które nie były nimi objęte w okresie podstawowym (1986 – 1990). W przeciwieństwie do wyrobów przemysłowych, w których przypadku podobne subsydia są zakazane, w handlu artykułami rolnymi nadal występują subsydia eksportowe, jakkolwiek ich poziom uległ obniżeniu. Obniżka ta wyniosła 36% wielkości subsydiów eksportowych (w stosunku do okresu podstawowego) i 21% wolumenu subsydiowanego eksportu rolnego dla krajów rozwiniętych oraz odpowiednio - 24% 2001) i 14% dla krajów rozwijających się. W przypadku krajów rozwiniętych postanowienia te zostały całkowicie zrealizowane w przeciągu sześciu lat, począwszy od 1995.
· Obniżenie wydatków na wsparcie wewnętrzne rolnictwa. Wprowadzono nowy sposób obliczania dotacji do produkcji przez użycie zagregowanego wskaźnika wsparcia (AMS – Aggregate Measurement of Suport). Punktem odniesienia dla wyliczeń był średni poziom wsparcia w latach 1986 – 1990. Zagregowany wskaźnik wsparcia obejm uje jedynie środki bezpośredniego oddziaływania na produkcję, np. ustalanie cen skupu, dopłaty do nawozów itp., natomiast wyłączone są z niego środki podtrzymywania dochodów.
12. Ustalenia WTO w sprawie rolnictwa w trakcie Rundy Doha.
Rozpoczęcie nowej rundy negocjacyjnej nastąpiło formalnie w listopadzie 2001 r. na spotkaniu IV Konferencji Ministerialnej WTO w stolicy Kataru – Doha. Przyjęta Deklaracja ministerialna została nazwana Doha Development Agenda, odzwierciedlając tym samym priorytetowy cel przyszłych działań, czyli rozwój wielostronnego handlu ze szczególnym uwzględnieniem potrzeb państw rozwijających się. W paragrafie 2 deklaracji podkreślona została rola międzynarodowego handlu w promowaniu rozwoju gospodarczego i łagodzeniu zjawiska ubóstwa.Długookresowym celem miało być stworzenie rynkowego, ale uczciwego systemu handlowego za pośrednictwem fundamentalnych reform, szczególnie w dziedzinach będących w centrum zainteresowania zarówno państw wysoko rozwiniętych, jak i rozwijających się. Główne działania ukierunkowane zostały na: poprawę dostępu do rynków, redukcję (w celu stopniowego wyeliminowania) subsydiów eksportowych i znaczące zmniejszenie wsparcia zniekształcającego strumienie handlu.Inicjatorom nowej rundy zależało przede wszystkim na likwidacji ograniczeń handlowych w sektorze rolnictwa i usług, z perspektywą szerszego włączenia w ten proces ubogich krajów Afryki, Azji Południowo-Wschodniej i Ameryki Południowej przy jednoczesnym uregulowaniu relacji USA-Unia Europejska. Realia współpracy handlowej na początku XXI w. okazały się jednak dużo bardziej skomplikowane, niż założenia decydentów propagowane w kolejnych deklaracjach. Narastające problemy w nierozwiązanych w trakcie Rundy Urugwajskiej kwestiach doprowadziły nie tylko do impasu w negocjacjach, ale przede wszystkim do polaryzacji stanowisk wśród głównych grup uczestników wymiany handlowej. Najbardziej istotną osią sporu stały się kwestie handlu artykułami rolnymi, które są zarówno symbolicznym, jak i realnym wymiarem rozwojowych problemów najbiedniejszych państw globu. Bez rozwiązania kontrowersji handlowych w tym zakresie, uczestnicy Rundy z Doha z pewnością nie będą mogli mówić o prorozwojowych aspiracjach współczesnej polityki handlowej.
Plan Harbinsona dotyczy redukcji ceł i stawki są w tabeli poniżej: 


13. Uwarunkowania polskiego handlu zagranicznego artykułami rolno-spożywczymi
Uwarunkowania handlu zagranicznego:
Zewnętrzne
-instytucjonalne
-międzynarodowa polityka ekonomiczna
Wewnętrzne
-strukturalne
-techniczne
-koniunkturalne
-instytucjonalne: ustrój polityczny i polityka gospodarcza
-cenowe
14. Polski handel zagraniczny artykułami rolno-spożywczymi po 2004 r.
Głównie eksportujemy 2004-2009:
1. żywiec, mięso i przetwory z 2182,60 mld $ tj. 18,1%
2. owoce i przetwory 1350,30 mld $ tj. 11,60%
3. mleko i przetwory 1286,90 mld $ tj. 11%
Główny importujemy 2004 – 2009
1. owoce i przetwory 1357,80 mld $ tj. 13,9%
2. oleiste 1354,40 albo 1254,40 mld $ tj. 11,8% (nie mogę tam kwoty odczytać )
3. żywiec, mięso i przetwory 1002,30 mld $ tj. 10,30%
15. Struktura towarowa i geograficzna polskiego handlu zagranicznego artykułami rolno- spożywczymi.
Eksport:
79% UE 16,9 mld EURO
8% WNP 1,7 mld EURO
13% inne kraje 2,8 mld EURO
[bookmark: _GoBack]100% 21,30 mld EURO
W porównaniu z rokiem 2013 zwiększył się udział zbóż (ziarna i przetwory), produktów mleczarskich oraz tytoniu i wyrobów tytoniowych. Zmniejszył się udział owoców, warzyw i ich przetworów, a także produktów mięsnych oraz cukru i wyrobów cukierniczych.
Import:
81% UE
4% WNP 557 mln EURO
15% inne kraje
100% i 14,8 mld EURO
	Struktura towarowa podobna do struktury z 2013 r. Największy udział miały: produkty ogrodnicze 16% i mięsne 14%. Nie mniej udział produktów mięsnych zmniejszył się o 1%, podobnie jak cukier i wyroby cukiernicze, a wzrósł produktów paszowych oraz tytoniu i wyrobów tytoniowych.
	Największy % wzrost wartości odnotowano w przypadku: piwa, drobiu żywego, mięsa drobiowego, tytoniu i wyrobów tytoniowych, makuchów, artykułów mleczarskich oraz ziemniaków i ich przetworów.
	Najbardziej zmalał udział melasy, soków owocowych i warzywnych, cukru, ryżu i roślin oleistych.
16. Sytuacja handlu zagranicznego na rynku owoców i warzyw, zbóż, cukru, roślin oleistych, produktów mleczarskich oraz mięsa – jw.
17. Konkurencyjność polskiego handlu zagranicznego artykułami rolno-spożywczymi – kartka ręczna
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zyskéw winnej ni eksport dziedzinie




image4.png
S$rodki oddzialywania na wymiang zagraniczng
produktéw rolniczych (wg klasyfikacji GATT -
obecnie WTO)

1. Teryfowe - parataryfowe (np. zmienne opiaty
wyrwnaweze, podatki importowe).

2. Pozataryfowe

ad1) cle, dodatkowe opiaty celne

ad2):

+ ograniczenia iloéciowe (kwoty, kontyngenty),

+ udzial badZ monopol pasistwa w handlu, przyznanie
przez  paistwo  praw  monopolistycznych,
przedsicbiorstwom prywatnym,

« planowanie przez paristwo obrotéw handlowych,
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cd.
formalnoéci konsularne, optaty konsulane,
wymogi dotyczace $wiadectw pochodzenia
towarow,
certyfikaty ilociowe,
normy jakosciowe, techniczne, sanitame,
zasady standaryzacji towardw i opakowa,
przepisy  prawie znakéw handlowych,
subwencjonowanie eksportu (subsydia cksportowe),

systemy wydawania licencji importowych i
eksportowych,

embargo i inne postanowienia dyskryminacyjne,
opiaty skarbowe,
przepisy w dziedzinie transportu i reklamy.

$

rodki parataryfowe

Moga zastepowaé Srodi tarylowe, b j uzupeiniad

'Sa w poréwnaniu do $rodkéw taryfowych bardziej skuteczne

Nie maja o odrbzrieniu od cia charaklenu gobalnego, co cznecza, 2o
nie obeimuia wezystich uczestikow wymiany i moga bye stosowane
seletywnie nie wymagaja dhugich procedur legistacynych na
szczeplu pariament)

‘Wprowadzanie érodkow parataryfowych pazostale w kompetenci
organew wykonawezych

$rod parataryfowe sa czesto przez WTO traktowane jako bariery
wewnelrzne i nie podiegala takim resiykciom WO jak érodki taryfowe

Opiaty wyrownaweze
Stanowia réznice pomiedzy niZsza cena rynku éwialowego, a
gwarantowana cena rynku wewnetrznego- maja charakter festrykcyiny
i dzialaja simiej, niz cla





